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ESPERIENZA
SCALA

FINO A 25 OSPITI

5.000 €* + biglietti
Biglietti riservati prima dell'apertura
ufficiale delle vendite

« Tour esclusivo dietro le quinte

- Programma di sala per tutti gli ospiti

Calice di benvenuto in un corner riservato,
con possibilita di definire ulteriori servizi F&B

*Valore soggetto a IVA.

LA SCALA
EXPERIENCE

UP TO 25 GUESTS

5.000 €* + tickets
Tickets reserved before the official opening
of the sales
Exclusive backstage tour
Evening program for all the guests

Welcome drink in a reserved corner, and
the opportunity to define further F&B services

*Value subject to VAT.




SERATE CORPORATE
ALLA SCALA

OLTRE 25 OSPITI

Valorizzazione per ospite:

300 € concerti

400 € balletto e concerti
straordinari

500 € opera*

+  Biglietti riservati prima dell’apertura
ufficiale delle vendite

- Desk personalizzato all'ingresso del Teatro
per accogliere gli ospiti

-+ Programma di sala e voucher per un calice
di benvenuto

- Possibilita di definire ulteriori voucher
per servizi F&B

+ Per eventi oltre gli 80 ospiti: opportunita
di visibilita sui materiali prodotti
per la serata

1l Teatro alla Scala offre inoltre la possibilita di riservare
in esclusiva alcuni dei propri spazi per momenti
conviviali prima dello spettacolo, durante gli intervalli o
dopo la rappresentazione.

*Inclusa una quota di biglietteria ed una di sponsorizzazione,
quest’ultima soggetta a IVA

CORPORATE EVENINGS
AT LA SCALA

ABOVE 2§ GUESTS

Price per guest:
300 € concerts
400 € ballet
and exceptional concerts
500 € opera*

+ Tickets reserved before the official opening
of the sales

« Personalized desk at the Theatre’s entrance
to welcome guests

- Evening programs and a voucher for
awelcome drink

- DPossibility to define further vouchers
for F&B services

- For events above 80 guests: visibility
opportunities on the materials produced
for the evening

La Scala also offers the opportunity to reserve some of
its spaces for private receptions before the show, during
the intermissions or afler the performance.

*Including a ticketing and a sponsorship contribution,
the latter subject to VAT.




SERATA
IN ESCLUSIVA

FINO A 1.800 OSPITI

La direzione del Teatro, d’intesa con I’Azienda,

¢ lieta di individuare una data disponibile in
calendario, per organizzare una serata interamente
riservata, per un massimo di 1.800 ospiti.

Gli step da seguire insieme:

1 Individuazione della data e verifiche
di fattibilita produttiva.

2 Definizione della valorizzazione economica
della serata

3 Proposta di programma artistico
a cura della Direzione Artistica del Teatro

4 Definizione degli aspetti organizzativi
dell’Evento

5 Predisposizione del piano di comunicazione
congiunto e dei relativi materiali

EXCLUSIVE
EVENING

UP TO 1.800 GUESTS

The Marketing Direction, together with your
Company, is pleased to identify an available date
in the calendar to organize a completely reserved
evening, for up to 1.800 guests.

Steps to be followed together:

1 Identifying a date and checking
the production feasibility

2 Defining the evening’s financial value

3 Artistic program proposal by the Theatre’s
Artistic Direction

4 Defining the organizational aspects
of the Event

5 Drafting the joint communication plan
and relevant material




Riservare una Serata al Teatro alla Scala
¢ una straordinaria occasione per vivere
momenti unici e indimenticabili.

La Direzione Marketing del Teatro ¢ a vostra
disposizione per individuare insieme a voi la proposta
piu adatta alle vostre esigenze.

Organizing an evening at La Scala
represents an extraordinary opportunity to live
unique and unforgettable moments.

The Theatre’s Marketing Direction is available
to support you in identifying the proposition
that better suits your needs.

Fondazione Teatro alla Scala
Via Filodrammatici, 2 - 20121 Milano

Direzione Marketing e Fundraising
eventi.marketing@fondazionelascala.it

www.teatroallascala.org
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